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住宅オーナー領域の DX 推進サービスを展開する株式会社 CoLife  
住宅事業者の事業改革を支援する AI を活用した DX サービスの第一弾として SRE
ホールディングス株式会社と提携し売却支援の『iecon AI 査定』を提供開始 
 

 
 
住宅オーナー領域のDX推進サービスを展開する株式会社CoLife（コーライフ、本社：東京都中央
区、代表取締役社長：池内順平、以下CoLife）は、SREホールディングス株式会社(本社：東京都港
区、代表取締役 社長 兼 CEO：西山和良、以下「SREHD」)と提携し、デジタルとリアルをかけ合わ
せた家ナカサービスの提供を展開するバーティカルSaaS「iecon(イエコン)」にAI 査定機能を搭載
した新サービス『iecon AI 査定』を開始いたします。当社は本サービスの提供を通じて、信頼を置
ける住宅事業者への売却相談を希望する住宅オーナーの住まいの売却行動を、気軽で便利に検討可能
なものとして支援を図ると共に、提供した住宅の長期維持管理に注力する提携住宅事業者がオーナー
売却支援を拡大できるよう、両者のエンゲージメント向上の支援を図ります。 

 

 
 

◆ iecon AI 査定 サービス概要 
『iecon AI 査定』は、当社バーティカルSaaS「iecon」アプリケーション&システムを通じて、
住宅オーナーがアプリ内に搭載された高精度のAI 査定を無料で利用できるサービスとして、売却検
討をより気軽に、便利に開始できると共に、提携住宅事業者はシステムからAI 査定後の本査定依頼
受付を自社(住宅事業者)または当社提携の一括査定サービス等に簡単に設定でき、住宅事業者と売却
を検討する住宅オーナーとの接点拡大を支援するサービスです。 
 
 
◆サービス開発の背景と目的 

iecon ORM™ 新サービス AI査定

・アプリからAI査定を無料で利用可能。
・アプリに登録された物件が査定対象の場合、
入力の手間の一部を省略可能。オーナー

売却検討をより気軽に、便利に開始！

・AI査定後の本査定の依頼受付先を自由に設定可能。
・自社への売却相談増加の一手として活用。
※自社以外の提携先や当社提携サービスへの連携も可。住宅事業者

売却接点での⾃社オーナーとの
エンゲージメントの向上に利⽤。

本サービス実現にあたり、高精度のAI不動産価格推定エンジンによる
AI査定サービスを提供するSREHDと提携。



＜CoLife 及び住宅オーナー領域の DX推進サービス「iecon」について＞ 
CoLife は、住宅オーナー領域のDX推進サービスを展開し創業より９期連続で増収増益の成長を続
ける企業です。「デジタル化が進みづらい住宅に関するあらゆる不便の解消」を目指し、住宅オーナ
ーの「安心・便利な家ナカサービス」への期待と住宅事業者の「顧客接点の向上・長期化によるスト
ック型ビジネス移行」の課題に応えるべく、「iecon(イエコン)」を提供しています。 
「iecon」は、住宅事業者と住宅居住者を繋ぐ「オーナーリレーションマネジメント(ORM ／
Owner Relationship Management™)」として、さまざまな情報やデータを管理蓄積する「顧客接
点を継続させるシステム／アプリケーション」と住宅設備機器の修理保証や住宅備品販売や小修繕・
リフォームといった「家の維持・管理に不可欠なメンテナンスサービス」の両軸を自社で展開。それ
により、住宅の新築時から引渡し、その後の維持管理、さらには住みかえまでといったずっと続く住
宅事業者と住宅居住者の良質な関係づくりをサポートしています。 
「iecon」は大小様々な住宅事業者で導入が進み、日本の年間新築供給住宅戸数の約10%(※1)に対
して展開可能なプラットフォームに成長しております。 
※1 国土交通省「令和 4年 新設住宅着工戸数の持家・分譲住宅の合計戸数(50.8 万戸)」に対して、iecon を導入する住宅事
業者が年間に供給する新築戸数が 5万戸を超えるため。 
 
 
＜ 業界変革の潮流と住宅オーナー需要に応える「iecon」の DX サービス拡充＞ 
人口減少と共に新築住宅供給戸数の減少が進む日本の住宅市場環境下で、新築住宅の販売に加え
て、住宅の引渡し以降をビジネス領域として注力する住宅事業者が増加しています。自社の建てた住
宅に対して長期間に渡る維持管理を強化しストックビジネスを拡大する住宅事業者が「iecon」導入
企業の中で増加しており、その領域は住宅の売却にまで広がっています。 
一方、住宅オーナーは入居後も家に関する様々な悩みが存在し、「iecon」を通して自宅を購入し
た住宅事業者に維持管理の相談や、リフォームの依頼、売却相談をするケースが増加しており、住宅
オーナーの、住宅を購入した事業者に対する幅広いサービスニーズが確認されています。 
こうした事業領域の変革が進む住宅事業者と、サービスニーズが顕在化する住宅オーナーに対し、
「iecon」は今後、データ管理やサービスマッチングの支援を強化していくため、AI を用いて住まい
に関するDXサービスの搭載・拡充を予定しており、その第一弾として『iecon AI 査定』の提供を
開始いたしました。 
サービス開始にあたり、誤差率が低い高精度のAI 不動産価格推定エンジン（MER※24.8%※3）に
よるAI 査定サービスを提供するSREHDと提携することで、住宅オーナー・住宅事業者双方にとっ
て透明性の高い査定サービスを実現しました。 
※2 MER（Median Error Rate、誤差率中央値）：不動産価格推定エンジンが算出した推定成約価格と、直近の実事例に

おける成約価格との差額（誤差）の絶対値を当該成約価格で除した値を誤差率とし、その誤差率の中央値 
※3 東京 23 区内に存在するマンションを対象とした数値（2022 年 3月時点） 
 
◆SRE ホールディングス株式会社 概要 
SREHDはリアルビジネスである不動産/金融/IT 事業を手掛けることで顧客ニーズや実業の改善余
地を自ら把握し、DXの効果検証・磨き込みまで内製対応することで実務有用性を高めたDXソリュ
ーション・ツールを、不動産/金融業界をはじめ IT/ヘルスケア領域など様々な業界に提供しておりま
す。SaaS型クラウドサービス「SRE CLOUD」の提供やテーラーメイド型のアルゴリズム開発に加
え、顧客/パートナー企業とのDXソリューション共同開発やアライアンスなど、様々な企業/業界に
おける業務支援や課題解決に取り組んでおります。 
 
会社名：SREホールディングス株式会社 
所在地：東京都港区赤坂1-8-1 
代表者：代表取締役 社長 兼 CEO：西山和良 



URL： https://sre-group.co.jp/ 
 
◆株式会社 CoLife 概要 
会社名：株式会社CoLife（コーライフ） 
所在地：東京都中央区日本橋富沢町9-4 
代表者： 代表取締役社長 池内順平 
コーポレートサイトURL： https://www.colife.co.jp/ 
サービスサイトURL：https://iecon-life.jp/ 
 
◆本件に関するお問合せ 
株式会社CoLife 
info@colife.co.jp 
03-6861-4100 
担当：松井・白川 

https://sre-group.co.jp/
https://www.colife.co.jp/
https://iecon-life.jp/

